5 min un dia ala semana, esta es la cita

con tu cerebro de ventas

VENDI — ¢/Qué se movid esta semana
que no esperaba?

APRENDI| — ¢Qué me dijo o hizo un
cliente que no habia visto antes?

NOTE — ¢Hubo un momento, patrén o
detalle que se repitid mas de una vez?

AJUSTE — {Cambié algo pequefio
esta semana a partir de lo que
observe?

PROXIMO — ¢Hay una sefial que
todavia no sé como leer pero quiero
sequirle la pista?


https://mileconde.com/blog/como-aprender-negocio-antes-de-empezarlo
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