PLANTILLA DE ENTREVISTA PARA
EXPLORAR UN NEGOCIO

Obijetivo:

Aprender de la experiencia real de alguien que ya esta viviendo el
tipo de negocio que tu quieres crear.

No es una entrevista para copiar el , sino para comprender como
puedes iniciar acortando tu curva de aprendizaje.

Paso 1: Elige a la persona correcta

Haz una lista de 3 personas que:
o Tengan un negocio parecido a tu idea (aunque no sea
exactamente igual).
» Estén enun punto al que tu aspiras llegar.
e Puedes contactar facilmente por redes, email o a través de

conocidos.
Tip: si no conoces a Ejemplo:
nadie, busca en
Instagram, TikTok o “Hola [nombre], estoy explorando una
Google negocios idea de negocio parecidaalatuyay me
similares en tu ciudad o encantaria aprender de tu experiencia.
pais, y escribe un ¢Te animarias a una breve entrevista de
mensaje amable y 15 minutos? Prometo hacer preguntas
directo. concretas, solo quiero entender mejor

como iniciar con pie firme.”
También es valido
escuchar podcast de
emprendedores /
fundadores.
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Paso 2: Prepara tus preguntas

» Lleva estas preguntasimpresas o en tu celular.
» No tienes que hacerlas todas; elige las que mas se ajusten a tu
tipo de idea.

Historia
» ;Qué teimpulsd ainiciar este negocio? =
» ¢Cuales fueron tus primeros pasos? ]
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Realidad del negocio
» (/Qué parte es mas dificil de lo que parece?
» (Qué aprendiste después de empezar que
te hubiera ayudado antes?
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Dinero
 ¢Cuanto necesitaste para empezar? ]
o /Quéesloquerealmentetedejadinero |
hoy?
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Operacion
e (COmo esundianormal en este negocio? |
« (Qué tareas son inevitables? ]
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Crecimiento
e ¢Qué decision marco un antesy un después? |
e ¢Qué no funciond? —
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Pregunta clave
» Siempezaras de cero, ,qué harias diferente en los
primeros 3 meses?
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Notas adicionales:

Paso 3: Después de la entrevista

« Agradece su tiempo.
Escribele un mensaje o correo breve reconociendo lo valiosa que fue
Su experiencia.

 Resume tus hallazgos.
Anota lo que te sorprendid, lo que confirmarias, y o que deberias

investigar mas.

Puedes usar el esquema de la siguiente pagina.
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Lo que confirmé sobre mi
idea:

Lo que no sabiay debo
investigar:

Lo que aprendi sobre el
cliente:

Lo que haria diferente si
empiezo hoy:

Convierte el aprendizaje en accion. Usa lo que descubriste para
ajustar tu idea o definir tu propia version minima viable.
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